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ВОПРОС: понятие, структура и виды коллизионных норм.

- это решение коллизионного вопроса, это фундамент МЧП.

КН – это норма общего, абстрактного, отсылочного характера, которая не содержит материальной модели поведения, не устанавливает прав и обязанностей сторон, а только на основе заложенного в этой норме объективного критерия определяет право какого государства должно регулировать соответствующие отношения.

Структура коллизионной нормы – объем (указание на какое-либо ПО) и привязка (правило определения применимого права). Оба структурных элемента обязательны.

Виды коллизионных норм:
I. По способы выражению воли законодателя

1. императивные

2. диспозитивные

II. По форме коллизионной привязки

1. двусторонние – допускают применение как национального, так и иностранного права.

2. односторонние – только национальное право (ст. 1200 ГК РФ)

III. По юридико-техническим свойствам привязок

1. альтернативные (предоставляет выбор)

2. кумулятивные (есть генеральные и субсидиарная привязка)

IV. По правовой форме

1. национальные

2. унифицированные международно-правовые (в рамках международных договоров)

V. .

1. Генеральные коллизионные нормы.

2. Субсидиарные коллизионные нормы (применяется если невозможно применить генеральную коллизионную норму).

Основные виды коллизионных привязок.

1) Личные закон физического лица. (лекс персоналес lex personalis) 
a. закон гражданства

b. закон места жительства (домиция)

В разных государствах применяется разные принципы, в РФ и тот и другой, при примате закона гражданства.

Ст.1195, 1196, 1197 ГК, ст. 156 СК, ст. 23 Минской конвенции о правовой помощи по гражданским….

2)  Личный закон юридического лица.

Указывает на государственную принадлежность ЮЛ (национальность ЮЛ).

Вопрос сложнее, чем у ФЛ.

Основные теории: теория инкорпорации, теория контроля, теория места осуществления деятельности.

Теория инкорпорации – значение имеет место регистрации ЮЛ

Теория контроля – место нахождения органов управления (часто применяется к транснациональным корпорациям).

Теория места осуществление деятельности – страна, где осуществляется основная деятельность ЮЛ.

Т.к.  в разных государствах действуют разные теории существует проблема двойного налогообложения и проблема ухода от налогообложения (ст. 23 Минской конвенции).
3) закон места нахождения вещи.

Применяется в отношении права собственности и иных вещных прав (48, 45, 46 Минской конвенции).

Существует некая гармонизация.

4) Закон места совершения акта. 

Применяется в различных вариантах, например, при определении формы договора, формы и срока доверенности, вопросах наследования (ст.39,40, 41 Минской конвенции)

5) Закон флага.

Применяется  в области торгового мореплавания (ст. 415 КТМ). Действует практически во всех странах.

6) Закон места совершения деликта

в области обязательств из причинения вреда.

7) Закон страны суда.

в основном применяется в области гражданского процесса.

8) Закон, избранный арбитрами.

ст. 28 Закона «О МКА»

9) закон места заключения брака

10) закон автономии воли сторон

право, которое выбрали стороны

Вопрос спорен, т.к. некоторые считают автономию воли институтом МЧП.

ВОПРОС: Источники МЧП.

3 основные категории источников:

1) Внутреннее законодательство

Действует в пределах каждого отдельного государства и является результатом реализации нормотворческой функции государственных органов.

2) Международное законодательство.

Результат согласования воль различных государств. М/н договоры – это соглашения государств относительно содержания договорных норм и признания таких норм обязательных для государств-участников. М/н договоры МЧП регулируют отношения между ФЛ и ЮЛ, но обязательства по договору возлагаются на государство, которые несут ответственность за приведение внутреннего права в соответствие с международными обязательствами.

Международные договоры могут быть самоисполняемые и несамоисполняемые

3) Обычаи

a. Международные обычаи. 

Отличаются от международных договоров тем, что носят неписанный характер, способом формирования и т.д.
ВОПРОС: Международные организации в области МЧП:

1) Гаагская конференция по МЧП. Создана в 1893 г. в Нидерландах. Сегодня конференция включает в себя более 60 государств (СССР являлась членом, РФ присоединилась в 2000 г.). Имеет целью проведение работы по постепенной унификации норм МЧП.

· Конвенция по вопросам гражданского процесса 1954 г. (СССР с 1966 г.)

· Конвенция о вручении за границей судебных и внесудебных документов по гражданским и торговым делам 1965 г. (РФ с 2001)

· Конвенция о получении за границей доказательств по гражданским или торговым делам 1970 г. (РФ с 2001).

· Конвенция о заключении брака и признании его недействительным 1978 г.

· Конвенция о праве, применимом к режимам собственности супругов 1978 г.

· Конвенция о защите детей и сотрудничества в области международного усыновления 1993 г. (РФ с 2001)

2) Международный институт по унификации МЧП.

Создан в 1925 г. Действует в Риме. Занят разработкой кодификаций материальных норм МЧП. Принципы ЮНИДРУА.

· Оттавская конвенция о международном финансовом лизинге 1988 г.

· Конвенция о международном факторинге 1988 г.

· Конвенция о похищенных и незаконно вывезенных культурных ценностях

· Женевская конвенция о представительстве при международной купле-продаже товаров 1983 г.

· Ряд конвенций в области перевозки.

3) Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНИСТРАЛ)
Должна содействовать унификации и согласованию правил международной торговли.

· Венская конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.

· Нью-Йоркская конвенция ООН о международных переводных и международных простых векселях 1988 г.

· Гамбургская конвенция ООН о морской перевозке грузов

4) Международная торговая палата. Неправительственная организация.

Организационное, техническое и правовое обеспечение мирового бизнеса. Создана в 1919 г. 

Унифицированные обычаи и правила для документарных аккредитивов

Унифицированные правила по инкассо

Другие акты???

ВОПРОС: Внутреннее законодательство РФ.

Конституция РФ. 

ГК РФ. В первую очередь раздел 6 части III ГК РФ.

ЗК, СМ, ТК, КТМ, ГПП, АПП

Закон «О валютном регулировании и валютном контроле» и другие.

ТЕМА: ЮЛ и государство в МЧП.

На основе личного закона ЮЛ определяется:

1) Статус в качестве ЮЛ

2) организационно-правовая форма

3) требование к наименованию

4) реогрганизация и ликвидация

5) содержание правоспросбности

6) порядок приобретение гражданских прав и обязанностей

7) внутренние отношения

8) способность отвечать по обязательствам.

Национальность ЮЛ – это принадлежность ЮЛ к определенному государства

I. Теория инкорпорации. Национальность – там где создано. Свойственно для англо-саксонского (для Великобритании – регистрация устава), Скандинавии (место внесения первой записи в реестр).

II. Теория оседлости. Право страны в которой находится центр. Континентальное право. То место которое указано в уставе – статуарная оседлость. Второй подход – эффективная оседлость (по факту) 

III. теория центра эксплуатации. Страна, в которой она ведет производственную деятельность. В развивающихся странах – цель допуск инвестиций. (Индия)
Первые три теории формальны. 

IV. теория контроля. Во время Первой МВ возникла проблема иностранных враждебных ЮЛ. Английский суд признал немецкой компанию «Даймлер» зарегистрированную в Англии, но с немецким участием (все кроме одной акции). Применяет ООН при наложении эк. санкций.
ВОПРОС: Правовое положение ЮЛ.

Правое положение иностранных ЮЛ в РФ.

1. Пользуются национальным правовым режимом. 

1. Примеры изъятий: ст. 3 ФЗ «Об обороте земель с/х назначения).
2. 19.1 ФЗ «О СМИ». ИЮЛ не может быть учредителем теле и видео программ. Не может быть учредителем организации которая осуществляет вещание на более чем половину субъектов, или на более чем половину населения.

3. квоты на международное участие в банковской сфере. 

4. страховая сфера. Квота – 25%. Запрещение личного страхования, обязательного страхования.

ИЮЛ могут учреждать филиалы. Аккредитация иностранных филиалов и представительств. Осуществляет Государственная регистрационная палата при Минюсте РФ.

Для филиалов и представительств могут быть установлены дополнительные требования. Например, представительства и филиалы СМИ создаются с разрешения МИДа. 

Деятельность ИЮЛ. Осуществляются 
Государства. 

ст. 1204 ГК РФ

Применяются нормы о ЮЛ.

Иммунитет государства – это свобода от применения по отношению к государству принудительных мер основанных на праве принудительных мер.  Происходит из суверенитета. «Равный над равным власти не имеет».

Иммунитет распространяется на все государство, все его органы.

Виды иммунитетов. 

1) Юрисдикционный

1. Судебный.

Одно государство не может привлечь другое в качестве ответчика по делу. Может по доброй воле.

2. От предварительного обеспечения иска
3. от принудительного исполнения судебного решения 
2) Иммунитет собственности.

Доктрина акта государства – суд одного государства не может выносить решения относительно актов другого государства принятого на территории первого государства.

3) от применения иностранного права. Иммунитет сделок.

Сделки с государства с ИФЛ и ИЮЛ регулируются правом этого государства, если иное не установили стороны. РФ отказалась от применения этого иммунитета. 
Отказ от иммунитета: он может быть сделан в законе, договоре. Он никогда не подразумевается. Отказ не может толковаться расширительно. 

Теория абсолютного иммунитета. Иммунитет распространяется на всю деятельность государства и всю его собственность. (не выгодно для частных лиц). ч.1 ст.401 ГПК 

Теория функционального иммунитета. Распространяется на деятельность государства как носителя суверенной власти. ст. 251 АПК.

В США: критерий это характер или природа сделки. 

А есть ли у государства частная деятельность??

Теория ограниченного иммунитета. 

ст.1203 ГК РФ. 

ТЕМА 3: Вещное право.

вопросы:

Общие вопросы права собственности в МЧП

Коллизионные нормы, связанные с правом собственности

Государственная собственность за рубежом

Национализация и проблемы действия актов о национализации.

Право собственности – центральный институт в ГП. Но не имеет такого статуса в МЧП.

Дело в том, что унифицировать гражданско-правовые материальные нормы в виду разницы подхода в разных правовых системах невозможно. Отношения вещей к движимым или недвижимым в разных государствах определяется по-разному. (Например, в Австрии деньги полученные по завещанию для целей вложения в покупку земли есть недвижимое имущество, право ипотечного залогодержателя в Великобритании – недвижимость, в России это вообще не вещное право). Тоже самое можно сказать о соотношении вещных и обязательственных прав. 

Основную роль в регулировании вещного права в МЧП играет коллизионное право.

В аспекте МЧП в области вещных прав являются:
1) Вопрос о национализации, а именно вопрос о предоставления гарантий иностранного инвестора от возможной национализации в стране

2) Вопрос об определении применимого права, т.е. коллизионные вопросы права собственности и других вещных прав

3) о признании и осуществлении прав собственности и иных вещных прав ИГ и ИЮЛ.

Коллизионные вопросы ПСиИВП

Можно разделить на две группы:

1. Решает вопросы содержания, защиты, осуществления права собственности

2. Вопросы возникновения и прекращения ПС

3. Отдельно законодатель сформулировал специальные коллизионные правила в отношении применения права к вещным правам на суда и космические объекты, подлежащие гос. регистрации. 

lex rei sitae – закон места нахождения вещи. По нему определяется 1 группа вопросов, принадлежность имущества к движимым или недвижимым вещам.

Под правом страны в которой имущество находится, следует понимать фактическое действительное место нахождения соответствующего имущества, вне зависимости от места нахождения собственника, от того где выданы или находятся правоустанавливающие документы на это имущество, от места регистрации.
Закон места нахождения вещи не действует относительно похищенных вещей. 

Вообще, подлежит применению как к движимому, так и движимому имуществу, и разница лишь в том, что к недвижимым вещам применяется право одной страны, а в отношении движимых вещей может меняться.

С переходом ПС в МЧП не связывается переход риска случайной гибели (последний вопрос относится к обязательственному праву), эти вопросы регулируются разными коллизионными привязками.  

Вопросы возникновения и прекращения ПС определяются правом страны, где оно находилось в момент наступления юридического факта, влекущего возникновение и прекращение ПС, если иное не предусмотрено законом. (по сути – закон место возникновения вещи).

В России будут признаваться вещные права на имущество, возникшие в иностранном государстве на основании норм иностранного права, если иное не предусмотрено российским законом (например, относительно вещей изъятых из оборота). 

П.2 ст.1206. Особой сложностью отличаются случаи, когда предметом сделки является «груз в пути» (движимые материальные вещи, находящиеся в процессе международной перевозки). Основные привязки:

· Право места нахождения товарораспорядительных документов

· Право места отправления груза (РФ)

· Право мест назначения груза (Италия)

· Личный закон собственника 

· Закон продавца.

 Есть мнение, что лучшая привязка в этом случае – применение автономии воли сторон. 

Проблемы связаны и с институтом приобретательной давности. (Где вещь находилось на момент окончания течения срока (Россия), или где начал течь срок). п.3 ст.1206 ГК РФ.

К праву собственности и иным вещным правам на транспортные средства подлежащие гос. регистрации применяется право того государства, в чей реестр они занесены.

Есть специальные правила в КТМ. Коллизионные правила относительно вещных прав на имущество затонувшее во внутренних морских водах и территориальном море, а также отношения относительно такого имущества определяются правом государства у котором это имущество затонуло. К затонувшему в открытом море судам, находящимся на них грузу или имуществу применяется закон государства права судна.

Минская конвенция 1993 г. для стран СНГ. Ст. 38. Национальное законодательство во многом повторяется Минскую конвенцию. К определению содержания права собственности, вопрос о движимости/недвижимости имущества – также. Относительно ТС – право страны, где находится орган, осуществившей регистрацию. Возникновение и прекращение ПС и иного вещного права на имущество, являющегося предметом сделки определяются по законодательству места совершения сделки, если иное не предусмотрено соглашением сторон (закон места совершения акта).

ИГ могут приобретать имущество на территории РФ, за изъятиями предусмотренными ФЗ. 

Никаких ограничений на приобретение гражданами РФ и российским ЮЛ имущества за рубежом нет. С большей сложностью сталкивается гражданин РФ на территории иностранного государства – многие устанавливают значительные ограничения на приобретение имущества иностранными субъектами (например, разрешение местных или центральных органов на покупку земли иностранцами (Австрия, Кипр, Польша, Прибалтика)). Порядок и условия приобретении имущества за рубежом полностью определяется законодательством страны места нахождения имущества.

ВОПРОС: Государственная собственность за рубежом.

Правовое положение федеральной собственности за рубежом определяется российским законодательством, законодательством страны места нахождения имущества, международными договорами. Собственность государства за рубежом находится в особом положении. Она пользуется иммунитетом, связанным с иммунитетом государства, но может рассматриваться как самостоятельный вид – имущество не может быть объектом насильственных мер со стороны государства нахождения (не может быть подвержено конфискации, удержанию, секвестру и т.д., на нее не может быть обращено взыскание, административное взыскание). Этот иммунитет есть право, а не обязанность государства.  
Порядок управления и распоряжения этим имуществом определяется только российским законодательством.
принцип защиты от ужесточения национального законодательства называется стабилизационной оговоркой (дедушкиной оговоркой).

Условия: 1. приоритетный проект или определенная доля.

Закреплена законодателем в законе «Об ин. инвестициях» , «Об инвестиционной деятельности», «О соглашениях о разделе продукции».

Если вступают в силу новые федеральные законы и иные нормативные правовые акты увеличивающие: размеры ввозных таможенных пошлин (за исключением таможенных пошлин увеличение которых вызвано защитой интересов РФ), размеры федеральных налогов (за искл. акцизов, НДС на товары производимые на территории РФ), размеры взносов в гос. внебюджетные фонды (за искл. взносов в ПФ РФ), размер совокупной налоговой нагрузки на деятельность иностранного инвестора по реализации приоритетных инвестиционных проектов, либо устанавливают режим запретов и ограничений в отношении иностранных инвестиций по сравнению с совокупной налоговой нагрузкой и режимом, действовавшими на день начала финансирования приоритетного инвестиционного проекта. 
Приоритетный инвестиционный проект – это проект суммарный объем иностранных инвестиций которого составляет не менее 1 млрд. рублей или инвестиционный проект в котором минимальная доля иностранных инвесторов в уставном капитале коммерческой организации составляет не менее 100 млн. рублей, включенные в перечень утверждаемый Правительством РФ.

Условия при которых действует оговорка:

1. при условии что товары ввозимые на таможенную территорию РФ используются целевым назначением для реализации приоритетных инвестиционных проектов.

Обычно действует не более 7 лет со дня начала финансирования инвестиционного проекта. В искл. случаях Правительство РФ может принять решение о продлении этого срока ( это приоритетные инвестиционные проекты на сумму более 1 млрд. лет срок окупаемости которых превышает 7 лет).

Гарантия использования на территории РФ и перевода за пределы РФ доходов, прибыли и других правомерно полученных сумм. 
Данная гарантия включает в себя право свободного использования доходов и прибыли для реинвестирования и беспрепятственный перевод их за пределы РФ в связи с ранее осуществленными инвестициями в том числе:

а) доходов от инвестиций в виде прибыли, дивидендов, процентов и иных вознаграждений.

б) денежных сумм во исполнения обязательств по договорам и сделкам.

в) денежных сумм полученных от ликвидации коммерческой организации с иностранными  инвестициями или филиала ИЮЛ.

г) в связи с отчуждением инвестируемого имущества

д) компенсации предусмотренные при реквизиции и национализации имущества.

Реинвестирование – это осуществление капитальных вложений в объекты предпринимательской деятельности на территории РФ за счет доходов и прибылей иностранного инвестора, полученных от иностранных инвестиций.

Гарантии права иностранного инвестора на приобретение ценных бумаг.

Гарантия участия иностранного инвестора в приватизации. Закреплена в законе «О приватизации государственного и муниципального имущества». 

Гарантия предоставления иностранному инвестору права на земельные участки, другие природные ресурсы, здания, сооружения, другое имущество.

ВОПРОС: Соглашение о разделе продукции.

Иностранные инвестиции осуществляются и в договорной форме. Наиболее распространенные соглашения между государством и иностранными инвесторами это концессионные договоры и соглашения о разделе продукции. Первые не получили применения.

Соглашение о разделе продукции это договор в соответствии с которым РФ предоставляет субъекту предпринимательской деятельности (инвестору) на возмездной основе и на определенный срок исключительные права на поиски, разведку, добычу минерального сырья, на участки недр и на ведение связанных с этим работ, а инвестор обязуется осуществить проведение указанных работ за свой счет и за свой риск. Соглашение определяет все необходимые условия связанные с пользованием недрами в том числе и условия и порядок раздела произведенной продукции между сторонами. Сторонами является РФ (в лице Правительства или уполномоченного им органа) и инвесторы (ЮЛ, объединения ЮЛ)

Правовое положение иностранных инвестиций в СЭЗ (свободных эк. зонах). 

Под свободными экономическими зонами в международной практике понимают обособленные территории государств на которых для решения экономических задач созданы особые благоприятные условия для деятельности иностранных предприятий. Они включают в себя: свободные таможенные зоны (например, в Болгарии, Словении), свободные беспошлинные зоны (Македония), специальные экономические зоны (Китай), экспортно-производственные зоны (Малайзия), зоны свободного предпринимательства и технополисы (США), свободные порты (ФРГ, Нидерланды).

2 типа СЭЗ – анклавные (ориентированы на экспорт) (Китай) и интеграционные (производство и на внутренний рынок) (США, ФРГ).

На территории РФ с начала 90-х годов созданы такие СЭЗ как Находка, Янтарь (в Калининградской области), особые таможенные зоны – Шереметьево-2, Франкпорт-терминал (обе в Москве). 

В России нет спциального законодательства о СЭЗ, в законе об иностранных инвестициях не существует положения о СЭЗ, поэтому для иностранных инвесторов в СЭЗ действует национальный режим
Дополнительные льготы иностранным инвесторам в свободных экономических зонах

1) упрощенный порядок регистрации предприятий с ин. инвестициями.

2) льготный налоговый режим.

3) пониженные ставки платы за пользование землей и иными природными ресурсами. 

4) особый таможенный режим (пониженные таможенные пошлины, упрощенный порядок пересечения границы).

5)  упрощенный порядок въезда и выезда иностранных граждан.
Не путать с оффшорными зонами (обычно не осуществляется деятельность на ее территории, в них только иностранные ЮЛ либо российские ЮЛ со 100% иностранным участием). 

Обязательства в МЧП.

Источники правового регулирования в МЧП:

Национальное законодательства:

ФЗ «Об экспортном контроле» 18 июля 1999. Содержит определения ВЭД и основные приципы осуществления ВЭД. 

ФЗ «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности» от 8 дек 2003 №164-ФЗ. Цель – обеспечение благоприятных условий для ВТД, защита интересов России, содержит определения ВТД и закрепляет принципы регулирования

ФЗ «О специальных защитных антидемпинговых и компенсационных мера при импорте товаров» 2003 №165-ФЗ.

Международное законодательство:

Универсальные источники:

Венская конвенция о договорах международной купли-продажи 1980 г.

Нью-Йоркская конвенция ООН 1974 г. об исковой давности в международной купли продаже товаров. Общий срок исковой давности – 4 года. Максимальный (со всеми продлениями) – не должен превышать 10-ти лет.

Гаагская конвенция 1986 г. о праве применимом к договорам международной купли-продажи товаров. Определяет право применяемое к международным коммерческим контрактам, когда стороны имеют коммерческие предприятия на территории различных государств.

Региональные акты:

Римская конвенция ЕС 1980 г. о праве применимом к договорным обязательствам. 

СНГ:

Ташкентское соглашение СНГ 1992 г. об общих условиях поставок товаров между организациями государств. 

Двусторонние договоры:

Торговое соглашение между Правительством РФ и Правительством КНР от 3 ноября 2003 года 

Соглашение о торгово-экономическом сотрудничестве от 14 мая 1999 между Россией и Кубой. 

Международные обычаи.

Необходимо отметить Инкотермс – это международные правила толкования торговых терминов. Не являются м/н договором, а являются международным обычаем. Статус Инкотермс не одинаков в различных государствах. В России действует Инкотермс-2000, рассматривается в  качестве не официальной кодификации и применяется только при наличии соответствующей ссылки в договоре (1211 ГПК).

Существует ИНКОТЕРМС 80, 90 и 2000, последующая не отменяет предыдущую редакцию.

Сфера действия Инкотермс ограничена вопросами прав и обязанностей сторон по договору. Инкотермс не регулирует: 1) переход права собственности на товар, 2) освобождение от обязанности и исключение ответственности при наличии непредвиденных событий (форс-мажор), 3) последствий нарушений договора.

Инкотермс 2000 включает 13 типовых договоров и соответственно 13 основных торговых терминов. Содержащиеся в терминах правила могут применяться к поставкам всех видов товаров при перевозке их всеми видами транспорта. Исключения: Термины FAS, FOB, CFR, CIF, DES, DEQ могут быть использованы только при морской или речной перевозки. 
Все термины делятся на 4 группы в зависимости от объема обязанностей продавца

	E
	отправление (отгрузка). Продавец обязан предоставить товары покупателю в распоряжение на своем предприятии или в ином указанном договоре месте (фабрика, завод, склад)
	EXW (Франко-завод) Продавец считается выполнившим свои обязанности по поставке товара, когда он предоставит товар в распоряжение покупателя на предприятии. Продавец не отвечает за отгрузку товара и таможенную очистку. 

	F
	Основная перевозка не оплачена. Продавец обязуется предоставить товар в распоряжение перевозчика, которого нанимает покупатель.
	FCA (Франко-перевозчик)

Продавец считается выполнившим обязательства по поставке товара, если товар поступил в распоряжение первого перевозчика

FAS (свободно вдоль борта судна). Предоставление товара около судна. Погрузка не входит в обязанность.

FOB (свободно на борту)
Оба только применяются при морской или речной перевозки. Обязательства считаются выполненными когда товар перешел через поручни судна в названном порту погрузки. Продавец должен провести таможенную очистку

	C
	Основная перевозка оплачена продавцом. Продавец должен заключить договор перевозки, но без принятия на себя риска его случайной гибели. Договор страхования груза заключается в пользу покупателя.
	CFR (стоимость и фрахт)
Только речной и морской. Передал товар, оплатил договор перевозки, оплатил фрахт.

CIF (стоимость, страхование и фрахт)

Только речной и морской.

Продавец: когда товар перешел через поручни судна в порту погрузки, оплатил расходы и фрахт, необходимые для доставки товара, но риск случайной гибели или повреждения товара, а также другие расходы, возникающие после погрузки товара переходят с продавца на покупателя. Продавец также обязан заключить договор страхования и оплатить его. Осуществляет таможенную очистку
CPT (перевозка оплачена до … )

CIP (перевозка и страхование оплачено до … )

	D
	Прибытие. Продавец несет все расходы и принимает на себя все риски до момента доставки товара в страну назначения.
	DAF (поставлено на границе)

Товар доведен до границы.

DES (поставлено с судна)

Выгрузил с судна 

DEQ (поставлено с причала)

Товар вывезен с порта назначения.

DDU (поставлено без оплаты пошлин)

DDP (поставлено с оплатой пошлин). Поставка «под ключ».


Нельзя не отметить и рекомендательный характер:

1) Принципы УНИДРУА -  принципы международных коммерческих договоров 1994 года (ред. 2004). Не международный договор, не носят обязательственной силы. Может быть ссылка в договоре (на общие принципы права).

ВОПРОС: Основные договоры в МЧП.

Все договоры можно разделить на 3 группы:

1) ВЭС и ВТС.

ВЭС шире чем ВТС. 

ВТД – это деятельность по осуществлению сделок в области внешней торговли товарами, услугами, информацией и интеллектуальной собственностью.

ВЭД – это внешнеторговая, инвестиционная и иная деятельность включая производственную кооперацию в области международного обмена товарами, информацией, работами, услугами, результатами интеллектуальной деятельности (правами на них).

ВТС – это сделка совершенная в коммерческих целях лицами различной государственной принадлежности и влекущая возникновение, изменение, прекращение гражданских прав и обязанностей связанных с создаем, использованием или реализации материальных благ или иных результатов человеческой деятельности (Заитдинов)

ВЭС – это действия предпринимателя направленная на изменение, установление и прекращение гражданских ПиО по экспорту и/или импорту товаров услуг и результатов творчесокой деятельности, а также неразрывно свызанных с внешней торговлей гражданских прав и обязанностей организационного характера

ВЭДоговоры = это договоры, совершаемые в ходе осуществления предпринимательской деятельности коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах.

2) потребительские сделки

3) иные 

Рекомендации по условиям ВЭСделок.

С учетом письма ЦБ РФ 19 июля 1996 №300 + Рекомендации международной торговой палаты + судебная практика.

1) Определение сторон договора: наименование и полный юр.адрес. 

2) Предмет договора. Наименование  и количество товара. Полное коммерческое наименование, ассортимент, комплект, комплектность, страна происхождения.

3) Цена. Возможно 3 варианта:

a. твердая цена

b. скользящая цена (изменение в результате действия особых условий: инфляция и т.д)

c. цена с последующей фиксацией (цена определяется на момент исполнения договора)

Обязательно указание валюты платежа.

4) Сроки исполнения

5) Порядок расчетов. ЦБ рекомендует аккредитив. Если не установлено иное, то платежными поручениями.

6) Условия о таре и упаковке. Маркировка товара: товарная маркировка должна содержать наименование товара, вес брутто и нетто. Грузовая маркировка: наименование государства, пунктов отправления и назначения, наименование получателя и маршрут.

Специальная маркировка: указание на особые свойства товаров. Транспортная маркировка: порядковый номер грузового места, общая число мест в данной партии.

7) Ссылки на обеспечение исполнения обязательств.

8) Условия об обстоятельствах, освобождающих от ответственности

9) Условия страхования.

10) Условия о применимом праве, т.е. использование автономии воли сторон
11) необходимо определить порядок досудебного рассмотрения споров и порядок передачи споров в суд. 

ВОПРОС: Коллизионные привязки ВЭС.

Автономия воли и принцип наиболее тесной связи.

Автономия воли – возможность участников правоотношения избирать право, которое будет регулировать их права и обязанности. Критерий автономии воли есть генеральная привязка. 

ст.1210 ГК

Пределы автономии воли:

I. Пространственные пределы (п.5 ст. 1210 ГК РФ)

II. Временные пределы. (п.3 ст. 1210 ГК РФ). 

III. Пределы связанные с содержанием обязательств (п.1 ст.1210 и п.4 ст. 1210 ГК РФ). 

Существуют общие ограничения автономии воли – сверхимперативные нормы, оговорка о публичном порядке.

Принцип наиболее тесной связи. 

Нашел отражение в Римской конвенции стран ЕС «О праве применимом к договорном обязательствам» от 19.06.1980 г. 
Критерий наиболее тесной связи будет применяться, если нет автономии воли. 

Ст. 1211 ГК РФ. 

В п. 2 установлена общая презумпция, согласно которой правом страны, с которым договор наиболее тесно связан считается право страны где находится место жительство или основное место деятельности исполнителя договора.

п. 3 определяет «исполнителя» в различных договорах. Это рекомендации, а не закрытый перечень. (Предусмотрены ряд специальных презумпций для отдельных договоров). Применяются, если иное не вытекает из закона, условий и существа договора, либо совокупности обстоятельств дела. 

ТЕМА 6. Венская конвенция 1980 г. «О договорах международной купли-продажи».

Сфера применения: действует относительно всех договоров купли-продажи товаров между:

I. Сторонами, имеющими свои коммерческие предприятия в различных государствах, если эти государства присоединились к Конвенции. 

II. Если применимо право одного из государств, ратифицировавших Конвенцию. 

III. Если стороны, имеющие свои предприятия в государствах неприсоединившихся к Конвенции, заключили соглашение о применении Венской конвенции на случай возникновения споров в их деловых отношениях.
Основные вопросы, разрешаемые Конвенцией.

1) Юр.понятие договора международной купли-продажи товаров (международного коммерческого контракта)

2) Порядок заключения таких контрактов.

3) Форма контрактов.

4) Основное содержание ПиО сторон.

5) Ответственность сторон за неисполнение и ненадлежащие исполнение.

Сама Конвенция определения «товару» не дает. Судебная практика и юридическая наука выела определения товара для целей Конвенции – это движимые материальные вещи. 

Исключение из сферы применения Конвенции:

1) Приобретение товаров для личного пользования. Отношения с участием потребителей регулируются Римской конвенции «О праве применимом к договорным обязательствам.

2) Купля-продажа с аукциона. 

3) Купля-продажа ценных бумаг.

4) Купля-продажа средств оплаты.

5) Купля-продажа судов водного и воздушного транспорта.

6) Купля-продажа электрической энергии. К другим энергоносителям применяется (газ, нефть и т.д.).

Договоры на выполнение работ и оказание услуг также не входят в сферу действия Конвенции.  

Договор купли-продажи является договором, на основании которого одна сторона (продавец) обязана поставить товар и передать относящиеся к нему документы, а другая сторона (покупатель) принять товар и оплатить цену. 
Взаимоотношения конвенции с национальным правом и обычаями. 

Стороны контракта могут полностью исключить применение Конвенции, могут отступить от положения Конвенции или изменить его действие. В таком случае применяются соответствующие нормы национального права. Заявление об исключении действия конвенции должно быть заявлено прямо или конклюдентно (выбрать национальное право – гражданское законодательство РФ, но не российское право).  

Торговые обычаи, о действии которых стороны договорились и которые являются общепризнанными в международной торговле, имеют преимущество перед положениями Венской конвенции. 

Форма договора.

Конвенция допускает заключение договора как в устной, так и в письменной форме и факт заключения контракта может доказываться любыми средствами. Исключение, предусмотренное некоторыми национальными законодательствами, в частности российским, это требование об обязательности письменной форме. Такое государство может в любой момент сделать заявление о необходимости заключать в письменной форме. После такого заявления и контракт, и оферта, и акцепт и любое другое выражение воли должны быть совершены в письменной форме. 
ПиО продавца 

Продавец обязан поставить товар, который по количеству, качеству и описанию соответствует требованиям договора и упакован так, как этого требует договор. П. 2 ст. 35 регулирует минимальный стандарт соответствия товара договору.

Продавец обязан передать относящиеся к товару документы и передать право собственности на товар. Если договор не содержит условий о времени и месте поставки обязан исполнить обязательства в разумный срок. 

ПиО покупателя:

Покупатель должен осмотреть товар или обеспечить его осмотр в такой короткий срок, который фактически возможен при данных обстоятельствах. Покупатель не может ссылаться на несоответствие товара, если он не осмотрел или не уведомил в разумный срок. Срок должен быть около 14 дней.

Покупатель обязан оплатить цену за товар и принять поставку товара в соответствии с требованиями договора и Конвенцией.

Нарушение договора и возмещение убытков.

Конвенция регулирует только возмещение убытков за причинение имущественного ущерба вследствие нарушения договора, а не причинением товаром вреда здоровью или смерти какого-либо лица.

Возмещение ущерба по конвенции осуществляется в полном размере (реальный ущерб и упущена выгода). 

Конвенция не содержит положений о неустойке.

Конвенция также не регулирует:

1) вопросы действительности договора

2) вопросы влияния договора на право собственности

3) вопросы дееспособности

4) исковой давности

5) доверенности

Вопросы, не включенные в Венскую конвенцию регулируются национальным законодательством.
В Конвенции установлен порядок регулирования вопросов прямо в ней не разрешенных. Ст. 7 К. Такие вопросы решаются в соответствии с общими принципами, на которых основана К., но перечня этих принципов в Конвенции нет. Принципы:

1) Свобода договора

2) Диспозитивность положений Конвенции

3) Необходимость соблюдения добросовестности в международной торговле.

4) Презумпция действия применяющегося в области торговли обычая

5) Связанность сторон установившейся практикой взаимоотношений.

6) Сотрудничество при исполнении обязательств.

7) Применения критерия разумности.

8) Возможность требовать при нарушении обязательств реального исполнения, однако с приоритетом эквивалентного возмещения.

9) Разграничение нарушений на существенные и несущественные.

ТЕМА:  Lex mercaroria (транснациональное торговое право, право международного сообщества деловых людей)

Lex mercatoria – это способ негосударственного регулирования международного коммерческого оборота. Широко распространена в обороте и в судебной практике.

Основной смысл в том, что существует автономная, обособленная регламентация международного оборота, отличная от государственного регулирования. Отсутствует единое мнение относительно содержания данного термина и его правовой природы. 

Подходы:
· это автономный правовой порядок в виде права международных коммерческих (экономических) отношений, право международной торговли, спонтанно создаваемой сторонами, вовлеченными в международные экономические отношения и существующий независимо о национальных правопорядков. (Позиция Гольдман).

Из этой позиции следует: существования вне национального, транснационального права, сверхнациональной юридической системы в виде международного торгового права в правовом поле которого оказались стороны ВТС, вне зависимости от того избрали они применимое или нет, если трудно доказать его наличие или содержание.

· составляет системы достаточных для разрешения спора правил, которые функционируют как альтернатива применимому праву. 

· представляет собой отражающее международной торговли дополнение к применимому праву и является консолидацией обычая и отражением основных принципов национального права и основных принципов международных торговых конвенций. (Ловенфельд).  Согласно этой позиции LM не представляет системы, охватывающей все аспекты международного коммерческого права, и не только не исключает применение национального права, но и может быть его составной частью. 
Вместо согласования сторонами международного коммерческого контракта, применимого права, стороны могут подчинить его обычаям, могут подчинить правилам права общим для всех или большинства или государств, а также правилам права государства, связанного со спором. И если такие общие правила не могут быть определены, арбитр применяет правила или избирает решение, которое представляется ему справедливым и наиболее подходящим. Данный процесс вынесения решения представляет применение юридических норм и творческий процесс. 

· Квазиюридическое признание правил здравого смысла, а также справедливости и разумности, которые используются и в отсутствии ссылки на LM. Это лишь принципы, которые служат арбитром, но не формируют применимого права. Они лишь ориентир поведения в ходе исполнения контракта, но не регулятор. 

· Скептики вообще не признают LM. Международные торговые обычаи могут применяться, поскольку явно или в подразумеваемой форме они включены в контракт или следуют из соответствующего национального права. 

Нет единого мнения относительно норм и правил в системе LM.

Подходы:

· Обычное право полностью находится в субординации с национальным правом, поэтому и входящая в него LM является его составной частью.

· За LM признается характер свода общих контрактных правил, его элементы можно найти как в международных договорах, так и в условиях самих контрактов. 

· Отрицание определенности и предсказуемости LM
Причины появления LM. 

1. Расширение международных экономических отношений. Переход от товарного к технологическому разделению труда.

2. Глобализация международных коммерческих отношений. Это привело к созданию международных норм в этой области и выработке соответствующего контрактам правового регулирования.

3. Западные участники международных коммерческих контрактов, международные арбитры и доктрина полагают, что право не является фактором обеспечения надежности и безопасности, а многообразие правовых систем порождает неуверенность и обуславливает поиск новых средств регулирования, в том числе внеправовых. 
4. Невозможность универсальной унификации как материально-правовых, так и коллизионных норм в сфере права международных контрактов. 
5. Возрастания роди и авторитета международного коммерческого арбитража, как самого современного способа разрешения споров из международных коммерческих контрактов. 

Содержание LM. Отражает его комплексный характер и включает широкий набор предписаний, сотоящих из общепризнанных принципов международного права, принципов гражданского обязательственного права (как правило совпадающих в различных правых системах), типовых контрактов и иных рекомендаций межправительственных и неправительственных организаций.

Фундамент: Принципы УНИДРУА и европейские принципы контрактного права. 

Принципы УНИДРУА – это неофициальная кодификация правил международной торговли. Принципы устанавливают общие нормы для международных коммерческих контактов. Основаны  на общих принципах права, а также принципах наиболее приспособленных для потребностей международной торговле. Это набор гибких правил, учитывающих все разнообразие внешнеторговой практики.

Не обладают юридической силы и подлежат применению при наличии специального согласия сторон (прямого (ссылка прямо на ЮНИДРУА) или косвенного (ссылка на общие принципы права или LM)).

Аспекты применения ЮНИДРУА.

1) регулирование торговых сделок.

2) как доказательство всеобщей практики.

3) толкование и восполнение пробелов международных многосторонних соглашений. 

Принципы ЮНИДРУА:

1) закрепляют свободу договора, его добросовестность и обязательность, формируют специфические условия международных коммерческих контрактов, разрешают противоречия между стандартными и неожиданными условиями, устанавливают возможность наличия подразумеваемых обязательств. 

ТЕМА: Право международных перевозок.
Договор международных перевозок представляет собой особый вид ВТС, так как объединяет публичный элемент – определение транспортной среды, и частноправовой – определение условий перевозки.

Международная перевозка – это перевозка грузов и пассажиров между 2 и более государствами, выполняемая на условиях заключенного между ними международного соглашения.

Специфика правового регулирования состоит в том, что основные вопросы перевозки решаются в международных соглашениях, содержащих унифицированные материально-правовые и коллизионные нормы. При отсутствии международного договора перевозка с пересечением границ не является международной и регулируется национальным законодательством.

Договор перевозки – это всегда вторичная внешнеторговая сделка, обслуживыающая общую систему товародвижения.

Виды:

1) автомобильные

2) железнодорожные

3) воздушные

4) водные

a. морские

b. речные

Особую специфику имеют транзитные, смешанные и комбинированные международные перевозки.

Общие черты всех м/н перевозок:

1) осуществляются на основании договора перевозки.

2) Договор перевозки – возмездный, двусторонний, реальный(пассажиры) или консенсуальный(груз).

3) Заключается выдачей транспортного документа (коносамент, накладная, билет и т.д.)

4) Строго ограничен предел ответственности перевозчика. Несет ответственность на принципе презумпции вины.
5) Претензионный порядок урегулирования споров.

6) Сокращенные сроки исковой давности (максимальный срок – 2 года).

7) Генеральная коллизионная привязка – автономия воли сторон.

ВОПРОС: Железнодорожная перевозка. 

- это перевозка грузов и пассажиров между 2 и более государствами на условиях международной железнодорожной конвенции. 

При наличии железнодорожной конвенции применение национального права допускается в исключительных случаях:

1) если в самой конвенции есть отсылка к национальному праву.

2) если вопросы не урегулированы самой конвенции.

Характерные привязки международной перевозки в Конвенциях:

1) закон дороги отправления

2) закон следования

3) закон транзита

4) закон назначения

Конвенции о железнодорожных перевозках носят обычно региональный характер.

Россия участвует в 

1) Соглашение о международном грузовом сообщении (1951, ред. 92).

2) Соглашение о международном пассажирсом сообщении (1951, ред. 92).

В Западной Европе действуют Бернские конвенции 1890 г. и 1923 г., Соглашение о международных ж/д перевозок 1980 г. (приложения А и Б).

ВОПРОС: Международные автомобильные перевозки.

- это перевозка грузов и пассажиров автотранспортным средством на основе международного договора при которой пункт отправления находится на территории одного государства, а пункт назначения на территории другого, а также перевозки транзитом. 

В Европе – система договоров.

Женевская конвенция 1956 г. о договоре международной дорожной перевозки грузов. Протокол к ней 1978 г. (КДПГ)
Конвенция о дорожном движении 1949 г.

Конвенция о дорожном движении 1968 г.

Европейское соглашение о международной дорожной перевозке опасных грузов 1957 г.

СНГ: Конвенция о международной автомобильной перевозке пассажиров и багажа 1996 г.   

В КДПГ – 

1) правила обо всех основных условиях перевозки

2) установлен перечень перевозок к которым не применяется.

3) не имеет значение национальность сторон

4) нормы имеют императивный характер.

Автоперевозки подразумевают ОСАГО.

ВОПРОС: Международные воздушные перевозки.

Правовой режим воздушной транспортной среды – это сфера деятельности МПП.

Основную роль в управлении воздушном движении играет ИКАО (международная организации гражданской авиации). 

Основной документ – Чикагская конвенция о международной гражданской авиации 1944 г. 

Основная цель Конвенции – правовое регулирование международных воздушных сообщений и коммерческой деятельности. 

Важнейший документ в области перевозок – Варшавская конвенция 1929 г. Протоколы к ней: Гаагский 1955 г., Гватемальский протокол 1971 г., Монреальский 1975 г. Все это вместе – Варшавская система регулирования международных авиаперевозок.

Воздушная перевозка – это перевозка при которой хотя бы один из пунктов посадки находится на территории другого государства. 

Действие Варшавской конвенции:

1) Место отправление и место назначение не зависимо от перерыва в перевозке расположены на территории 2-х государств-участников Конвенции. 

2) Место отправления и место назначения находятся на территории одного государства-участника Конвенции, но остановка предусмотрена на территории другого государства (возможно, не участвующего в К.).

Конвенция распространяется на все виды перевозок (груз, пассажиры), на смешанную перевозку. Не регулирует перевозку почты. 

ВОПРОС: Морские перевозки.

1) Брюссельская конвенция 1924. Об унификации некоторых правил о коносаменте. Протоколы к ней.

2) Брюссельская  1910 об унификации некоторых правил относительно столкновения судов.

3) Брюссельская 1952 г. об унификации правил, касающихся ареста морских судов.

4) Афинская конвенция ИМО 1974 г. о перевозке морем пассажиров и багажа.

5) Конвенция ИМО 1976 об ограничении ответственности по морским требованиям.

6) Конвенция ИМО 1993 г. О морских залогах и ипотеках. 
7) Конвенция ИМО 1996 г. Об ответственности и компенсации ущерба в связи с перевозкой морем вредных и опасных веществ.

Основные формы организации морских перевозок: линейные (регулярные) и трамповые.  
